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Daten weisen
die Richtung.

Menschliche
Weitsicht
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10-jahrige Kapitalmarktrenditen: Tiefer fiir langer Aktienmarkte: Machten Kursverluste wieder wett
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Konzerngewinn
CHF 29.9 Mio.

CHF 14.4 Mio.
(HJ1 2020)

Signifikante Steigerung

Kommissions-
erfolg

CHF 78.0 Mio.
CHF 71.5 Mio.

(HJ1 2020)

Starker Anstieg

Cost/Income
Ratio
79.4 %

87.7 % (HJ1 2020)

Weitere Verbesserung

@ Zahlen per 30. Juni 2021

Netto-Neugeld-
zufluss
CHF 0.7 Mrd.

CHF 0.4 Mrd.
(HJ2 2020)

Weiterhin guter Zufluss
in anspruchsvollem
Marktumfeld

Ausserst
stabile Bilanz-
kennzahlen

Tier 1 Ratio
20.8 %

20.8 % (Ende 2020)
Sehr gute

Eigenmittel-
ausstattung

Rating:
Standard & Poor's
A/negativ/A-1

Gutes Rating im Juli
2021 bestatigt



Erfolgsrechnung




ooo
oooo

Geschaftsertrag (in CHF Mio.)
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Zinsen Kommissionen mHandel Finanzanlagen, Ubriges

Kommissionserfolg: plus CHF 6.5 Mio. bzw. 9.1 %

» Deutlich gestiegene wiederkehrende Ertréage
(CHF 7.4 Mio.) aufgrund hoherer betreuter
Kundenvermégen (AuM)

Zinserfolg: minus CHF 1.5 Mio. bzw. -2.6 %

» Vorwiegend auf die Reduktion der USD-
Zinssenkung im Marz 2020 zurickzufihren

Handelserfolg: minus CHF 8.4 Mio. bzw. -25.8 %

* Geschrumpfte USD/CHF-Swap-Marge aufgrund
der USD-Zinssatzsenkung im Mérz 2020 durch die
US-Notenbank (Fed)

Finanzanlagen: plus CHF 2.5 Mio. bzw. 51.5 %
aufgrund hoherer Dividenden



Geschéaftsaufwand (in CHF Mio.)
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Investitionen in die Strategie
* Personalaufwand: plus CHF 4.7 Mio. bzw. 5.8 %
* Sachaufwand: plus CHF 2.0 Mio. bzw. 6.9 %

Wertberichtigungen, Rickstellungen und Verluste:
minus CHF 22.0 Mio. aufgrund eines Sondereffekts in
Hohe von rund CHF 20 Mio. im Vorjahr



Bilanz




Bilanz per 30. Juni 2021 (in CHF Mrd.)
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Bilanzsumme: CHF 13.5 Mrd.

» Solide Vermogenswerte
* Hohe Liquiditatshaltung
¢ Zuwachs Kundenausleihungen um 3.8 %
 Stabile Refinanzierung
* Anteil Kundeneinlagen: 87 % der Bilanzsumme
e Zuwachs Kundeneinlagen: 1.5 %

 Starke Eigenmittel, Tier 1 Ratio bei 20.8 %



Eigenmittelanforderungen deutlich Gbertroffen

31.12.2019 31.12.2020 30.06.2021
Risikogewichtete Aktiven in CHF Mrd. 4.8 4.7 4.7
Kernkapital (CET 1) in CHF Mio. 979.0 972.8 977.3
Tier 1 Ratio (CET 1 Ratio) 20.2 % 20.8 % 20.8 %
Liquidity Coverage Ratio (LCR) 213.0% 179.4 % 153.4 %
Leverage Ratio 7.1 % 7.1 % 7.1 %
Loan to Deposit Ratio 60.1 % 54.2 % 55.4 %
Non-performing Loans 0.8 % 1.0% 1.1%
S&P-Rating A/stabil/A-1 A/negativ/A-1* A/negativ/A-1*

@BANK

*S & P hatim Juli 2021 das gute Rating «A» bestatigt und den Ausblick auf negativ belassen.
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Betreute Kundenvermogen



Betreute Kundenvermégen (in CHF Mrd.)
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Ubrige verwaltete Vermégen

E8 324
— ] - Vermogen mit Verwaltungsmandat

45 4.9
o7 o Vermdgen in eigenverwalteten Fonds

31.12.2019 31.12.2020 Netto- Perfor- Ubernahme 30.06.2021
Neugeld mance Ohman

» Steigerung der betreuten
Kundenvermégen um 10.8 %

* Netto-Neugeldzufluss:
CHF 0.7 Mrd.

* Kundenvermdgen inklusive
Custody-Vermdgen:
CHF 60.8 Mrd.



Segmente




Segmentiibersicht per 30. Juni 2021

vate Bankine, Client Solutions Corporate Konzern
Geschéftsvolumen in CHF! 45.0 Mrd. 14.0 Mrd. - 59.0 Mrd.
Betreute Kundenvermogen in CHF 39.8 Mrd. 12.7 Mrd. - 52.6 Mrd.
Netto-Neugeld in CHF 0.3 Mrd. 0.4 Mrd. - 0.7 Mrd.
Ergebnis vor Steuern in CHF 61.4 Mio. 5.3 Mio. -32.3 Mio. 34.4 Mio.
Bruttomarge in Basispunkten (Bp)? 70.2 27.3 - -
Personalbestand in FTE 354 83 503 940

' Betreute Kundenvermoégen und Kundenausleihungen.
2 Geschéftsertrag durch durchschnittlich betreute Kundenvermogen.
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Zusammenfassung




Zusammenfassung

Signifikant gesteigerter Konzerngewinn
» Solides Semesterergebnis
 Stark gesteigerter Kommissionserfolg

» Neugeldzuflisse von beiden
Geschaftsbereichen

Sichere und stabile Bank
* Hohe Liquiditatshaltung
» Solides Eigenkapital und starke Tier 1 Ratio

» Ausgezeichnetes A Rating von
Standard & Poor’s
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Chancen sind kein Zufall.

Sondern das Resultat richtiger
L'\ Analysen zur richtigen Zeit.
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Die VP Bank wird
internationaler

Open Wealth Service
Pioneer.



Business-Segmente

Intermediaries &
Private Banking

Privatkunden, (UJHNW!Is,
Firmenkunden, Treuhdnder,
externe Vermogensverwalter
und Family-Offices

Client Solutions

Weitere Multiplikatoren
liber das ORBIT-Okosystem
und die Plattform

Plattform

International Open Wealth

Service Pioneer

External Services und Produkte

N

N

TN

Interne Services und Produkte

Bankingprodukte inkl. Finanzierungen

Anlageberatung und Vermdgensverwaltung

Depotbank

Strukturierte Produkte

Fondslésungen

Privatmarktanlagen

Digitale Vermdgenswerte

Drittanbieter Drittdepot- Partner-
von Produk- banken schaften
ten/Dienst-
leistungen

N\
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Neue Trends gibt es viele.

Sie investierbar
zu machen, ist die
wahre Kunst. J




Neue Mitglieder des Group
Executive Management
ernannt

Unterzeichnung
Kooperationsvertrag
und Partizipation in IPO
mit Hywin Wealth

Strategie.2026 . i, Pamela Hsu
xerabsch|edet Erster Nachhaltigkeitsbericht nach Phua startet als
VP Bank Nach- GRI-Standard veroffentlicht CE_O VP Bank
haltigkeitsscore Abschluss ' Asia
ESG Fonds eingefuhrt - ?
eingefiihrt Ubernahme der
Ohman Lux
T T c'.. -
Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2
2020 2020 2020 2020 2021 2021
[ ]
Aufnahme in SIX- iy .
Nachhaltigkeits- Innovations-
indizes SPI ESG und partnerschaft
SPI ESG Weighted mit InvestCloud
[ ]

Strategische Kooperation
mit Swisscom zum Betrieb
der IT-Infrastruktur



VP Client Lo/ NO LI/C&/
Solutions b Q/\‘o Luxemburg Liechtenstein = <¢
Schaffung eines / \O . Ein starker Heimatmarkt
systematischen Zugangs L 3 Das qupetenzzentrum far mit einem bedeutenden
ZU neuen 4 Fondsl?sungen ““ﬁ der EU- Universalbankgeschéft, der
Investitionsmaoglichkeiten 4 Hubfur |nterm§d|are und fihrenden Intermediar-/ )
. e s vermdégende Privatkunden, Fondsplattform sowie einer | . .-
m Bereich der 4 it holistischem Wealth- 5nlich ki d PR/ CN >
Privatmarktanlagen /' mi personlichen, proaktiven un

Advice-Know-how und
Fokus auf Skandinavien/
Deutschland

ganzheitlichen Vermégens-
beratung fur Privatkunden
aller Generationen

$©
British Virgin
Islands

Fahrender internationaler
Vermdgensberater fir
Intermediare und Ausbau
unseres Know-hows flr
vermdgende Privatkunden

s
&

Erstklassige Premium-

Immobilien-Finanzierungen ) Schweiz

/ auf den BVI und wichtiger \N\“ | TH in Asien sowie kiinftiger '
/" Anlaufpunkt fir globale Fuhrende Schweizer /§\° . aSIatlsddlw?r Hub fur
J/ Investoren/Family-Office- Intermediérplattform und & Singapur Fondslsungen

Netzwerke Bank fur vermégende

Privatpersonen aus
Deutschland und in
ausgewahlten mittel- und
osteuropaischen Méarkten

\
.f," Flhrender internationaler
Vermdgensberater fir
Intermediére und Ausbau
unseres Know-hows fiir
vermdgende Privatkunden
in Asien sowie kinftiger
asiatischer Hub fur
Fondslésungen



Integration von ESG in das
Investmentangebot

&

2

Diskretio- : Impact-
nares und DERER
Investment- Advisory- Loésungen
Investment- produkte Angebot

prozess

Umsetzung der Anforderungen des EU Action Plan
Verbesserung des Nachhaltigkeitsreportings

Erreichung der
Nachhaltigkeitsziele:
MSCI-ESG-Rating AA
und CO,-Neutralitat

2026



VP Client Solutions dient als Kurator fir Privatmarktanlagen

Technologie-
Partner

Sourcing-

Partner (D Modulare, offene Zugangs- und Strukturierungsplattform (ORBIT

Core) fur Privatmarktanlagen

(DORBIT
Core

@ Wachsendes ORBIT-Okosystem verbindet eigene Anlage- und
Strukturierungslésungen mit innovativen, gemeinsam
entwickelten Partnerangeboten

@ Erschliessung und Bereitstellung von Investitionsmdglichkeiten
Uber das ORBIT-Okosystem

Knowledge- Investoren
Partner

@BANK 25



Mandat

. . Asien-
Nachhaltlg;’(ﬁ;: Str.ategie
cingefihrt welterent-
9 . wickelt Start des neuen
] Chief Transformation
Kunst- Officer
Tokenisierung °
gestartet
"‘. I >
Q1 Q2 Q3 Q4 Q1
2021 2021 2021 2021 2022

Go-live unserer Anlage- und
Strukturierungsplattform fir
Privatmarktanlagen, ORBIT

Ziel zur Komplexitats-
und Zeitreduktion im
Onboarding-Prozess

erreicht
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Wachstum Profitabilitat Stabilitat
Netto-Neugeldzufluss Gewinn- Cost/ Tier 1
(in % AuM) marge Income Ratio
(in Bp AuM) Ratio?
>4 % p.a.’ > 15 Bp 70 % > 20 %
@ " Uber den Zyklus 2021-2026 hinweg.

2 Geschaftsaufwand/Geschéaftsertrag.









Obwohl bei der Ausarbeitung dieser Dokumentation grésstmogliche Sorgfalt angewandt wurde, kénnen wir keine Gewahr fur die Vollstandigkeit, Aktualitat oder
Richtigkeit der darin enthaltenen Informationen tibernehmen. Die Angaben in dieser Dokumentation dienen lediglich Informationszwecken und sind weder als
Angebot oder Aufforderung zur Offertstellung noch als &ffentliche Werbung aufzufassen, welche zu Transaktionen mit bestimmten Finanzinstrumenten oder zur
Inanspruchnahme von Dienstleistungen auffordert.

Diese Dokumentation stellt insbesondere keine Anlageberatung dar und tragt spezifischen oder zuklnftigen Anlagezielen, finanziellen oder steuerlichen
Umsténden oder sonstigen besonderen Bedirfnissen eines Anlegers keine Rechnung. Ebenso kdnnen je nach Staatsangehdrigkeit oder Wohnsitz eines Anlegers
gesetzliche Beschréankungen hinsichtlich Transaktionen mit Finanzinstrumenten oder der Inanspruchnahme von Dienstleistungen bestehen. Bevor ein Anleger
einen Anlageentscheid fallt bzw. Dienstleistungen in Anspruch nimmt, sollte er sich daher durch seinen Kundenbetreuer beraten lassen.

Der Wert sowie die Ertrédge von Finanzinstrumenten kédnnen sowohl steigen als auch sinken. Es ist moglich, dass ein Anleger den urspriinglich investierten Betrag
nicht mehr zuriickerhélt. Die bisherige Performance ist kein verlasslicher Indikator fur zukiinftige Resultate. Jedes Finanzinstrument kann mit den nachfolgenden,
nicht abschliessend aufgezéhlten Risiken behaftet sein: Emittenten- (Bonitéts-), Markt-, Kredit-, Liquiditatsrisiko, Zins- und W&hrungsrisiko sowie wirtschaftliches
und politisches Risiko. Naheres zu diesen Risiken kann der Broschiire «Risiken im Effektenhandel» des Liechtensteinischen Bankenverbands, welche unter
www.bankenverband.li verfligbar ist, entnommen werden.

Die Haftung fir sémtliche Schaden bzw. Verluste, welche auf Grundlage der in dieser Dokumentation enthaltenen Informationen geltend gemacht werden, ist
ausgeschlossen. Diese Dokumentation ist urheberrechtlich geschitzt und ihre Verwendung ausser zum privaten Gebrauch bedarf unserer vorgangigen
Zustimmung.

© VP Bank AG
Aeulestrasse 6 - 9490 Vaduz - Liechtenstein - T +423 235 66 55 - F +423 235 65 00
info@vpbank.com - www.vpbank.com - MwSt.-Nr. 51.263 - Reg.-Nr. FL-0001.007.080-0



